4% o) £ XUNTA
d' @r’ ¢ DE GALICIA

BFFood

siness factory

BASES DEL PROGRAMA

EDICION




BF

business factory

Contenido
1. INTRODUGCCION ..ottt ettt ettt te et e et e et ese et ee et ese et e se et e e et ens et et e te s ete s ate et eseeeeteeeeseas 4
2. CARACTERISTICAS DE BFFOOD .....ocuoiiueieeececeeeeee ettt ettt e e aeen et enesaeasstenaeeneeeenenes 5
2.1 ASPECTOS DIFERENCIALES DE BFFOQOND .....cooiiiiiiiiiiiiiiiiiieieeeee ettt ettt ettt e e eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeees 5
2.2. RECURSOS PUESTOS A DISPOSICION DE LOS PROYECTOS........coveuieeieeeteeeteeeeeeeeeeeve e 6
2.3. PRIORIDADES DEL PROGRAMA s snennnnnees 7
2.4. FASES DEL PRO G RAIM A s bababbbbbsbnnnees 7
L. CONV O C AT ORI A s abebabnbnbnnes 7
Il. R =l (0T @3 (@ ] TSROSO 7
. ACELERACION ......ocoiiiteeeeee ettt ettt ettt ettt et ne et e e et ese et e s et e s ete s ete s eteeaeteeeaneas 8
IV.  CONSOLIDACION ....ootiiitieeteeeete ettt ettt ettt ettt ae et e s et e e et e e et et ete s ete et ete s eteeaeteeaanens 9
2.5. C ALENDARIO . bbb n b abn b nbnennnres 9
2.6. CONDICIONES DE FINANCIACION. ..ottt ettt ne e 9
L. FINANCIACION GAIN Y XESGALICIA ......oovoueeeeeeeeete ettt st eneeen e enanes 10
Il. FINANCIACION EXTERNAL......covitiietieeteeeeteeeete et teetete et teeteteete s te e ete s ste e stessstessateseteseteseteenases 11
3. TERMINOS Y CONDICIONES.........ciiititetieeeeteteeeeesteteseeestetessessaesessesesetesseseseseseasasssesesesssesessessseseasenas 13
3.1 [T [ 8157 o 33N . 11810 0 Lo X PR 13
3.2. Criterios de elegibilidad de [0S ProYECLOS ........c.uvviiiieeiiiciieee e 14
3.3, Criterios A€ EVAIUACION ........veiiiiie ittt 14
3.4. (@fe] a¢] o](e] p g1 {01 e (=1 aT=T =11 PSR 15
3.5. Exigencias a cumplir en el transcurso de las fases de aceleracién y consolidacion...... 15
3.6. [1aTeTo] aq] e X= 111 o111 = To [0 S 16
4. ASPECTOS LEGALES ...ttt ettt e ettt e e e e e s ekt e et e e e e e s e bbb e et e e e e e s annnnneeeeeeeeanns 17
4.1,  ACEPtaCION A€ [AS DASES......civii e 17
4.2. [27=] o To ] 7= o 11 [T =T SR 17
4.3. (a4 oY o]T=To F=To T a) (=1 =T o 41 T | PSR 17
4.4,  Revelacion de iNfOrMACION ..ot 18
4.5, COMUNMICACIONES ....oeiiiiieiieeatet ettt ettt st st e s r et se e e e ne e e e re e e sare e e ane e e ssreesne e e nnreenneeennneens 18
4.6. Proteccion de datOs PEIrSONAIES..........c.uueiiiii e e e s e e e e e e nnneees 18
4.7. ST ol g = Lo To] = SRR PRTPP 19
4.8. Y T ot F= T 1T RSP 19
LT N A1) 1 TP TR PP TRTRPRPRTRORS 21

5.1. ANEXO I: REGULACION DE LAS CONDICIONES DE LAS SUBVENCIONES A CONCEDER POR
PARTE DE LA AXENCIA GALEGA DE INNOVACION A LOS PROYECTOS SELECCIONADOS PARA LA
INCORPORACION A LA FASE DE ACELERACION ... ..i ittt et ee et eee e 21

5.2.  ANEXO Il: DOCUMENTACION A PRESENTAR EN XESGALICIA PARA LA FINANCIACION DE
CADA UNO DE LOS PROYECTOS EN LA FASE DE ACELERACION Y CONSOLIDACION,................. 27




BF

business factory
5.3.  ANEXO lll: TEMATICAS DE ESPECIAL INTERES Y RETOS DE LA CONVOCATORIA ................. 29
RETO 1 - Digitalizacion y autOmMatiZaCiOn ...........cc.uuiiiiiiieiiiiiee et eie e see e sbee e nbee e e 29
RETO 2 - Trazabilidad, calidad y seguridad alimentaria........cc.cccoeuiiiiiiiiiiiiiiiiiieeae e 29
@ IR I o Yo 111 (o U USSR 29
RETO 4 - Sostenibilidad Y PACKAGING . ......cuiiiiiiiiiie e e e e 29
RETO 5 - Desarrollo de NUEVOS PrOTUCTOS ..........uiiiiiieeaiaiiiiieie e ettt e et e e e e e e s e sabbeeeaaaeeeeaa 29

RETO 6 - Innovacion de procesos y comercializacion
RETO 7 — Innovacion frente al COIrONAVIIUS ..........uuiiiieeiiiiiiiiieeeeesseseieeee e e e s s snnrneereeeeesssssreneeeaeesanns
RO IS R o= Lo 2= 1 o 1= 1 o PR PRRRRR




BF

business factory

1. INTRODUCCION

BFFOOD es una iniciativa promovida por la Xunta de Galicia a través de la Axencia Galega de
Innovacion (GAIN), el Instituto Galego de Promocién Econémica (IGAPE) y la Sociedad Gestora
de Entidades de Inversion de Tipo Cerrado (XESGALICIA); coordinada por el Claster Alimentario
de Galicia (Clusaga), y cuenta con la participacion de grandes empresas tractoras del sector,
asi como otras entidades colaboradoras del sector.

alimentario y su transformacién en empresas innovadoras, viables y escalables que atraigan y
retengan talento; contribuyendo asi a fortalecer el posicionamiento del sector y a incrementar
su proyeccion internacional.

Su objetivo es la aceleraciébn y consolidaciéon de proyectos especializados en el sector a

Conla vision de convertirse en un referente en la promocion de la innovacion abierta y disruptiva
del sector alimentario, se despliega en tres ejes estratégicos centrados en la promocion de la
cultura emprendedora, el desarrollo de un ecosistema de innovacion abierta y el fomento del
tejido empresarial. Y para ello cuenta con el liderazgo de la industria y el apoyo de los agentes
necesarios para consolidar un ecosistema de innovacién en el sector alimentario en Galicia.

Las bases que aqui se despliegan tienen como objeto explicar las caracteristicas del programa,
los términos y condiciones de participacion de los proyectos que se presenten a la convocatoria
y, finalmente, los aspectos legales para la relaciéon entre los participantes y BFFOOD.

En el apartado, “Caracteristicas de BFFOOD?”, se presenta la iniciativa incluyendo los aspectos
diferenciales, entre los que destaca el liderazgo de la industria y el apoyo al ciclo completo del
proyecto, los recursos puestos a disposicion de los proyectos y las condiciones de la financiacién.

En el siguiente apartado, “Términos y condiciones”, se detallan aspectos que son importantes de
cara a la participacion de los proyectos en BFFOOD, como pueden ser |os criterios de elegibilidad
o de evaluacién de los proyectos, asi como las exigencias a los proyectos durante las fases de
aceleracion y consolidacion.

En el apartado dedicado a “Aspectos Legales” se tratan temas como las responsabilidades,
la propiedad intelectual o la protecciéon de los datos personales de los participantes en el
programa.

Por ultimo, en los “Anexos” figura toda la relacidn de documentacién a presentar para la solicitud
y justificacion de la financiacion de las distintas entidades; GAIN y XESGALICIA. Asi mismo, en el
ultimo anexo, se recogen las tematicas de especial interés definidas por y para el sector
alimentario.
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2. CARACTERISTICAS DE BFFOOD

En este apartado se abordan las caracteristicas del Business Factory Food estructurada en los
aspectos diferenciales, que diferencia a este programa de otras iniciativas similares, los recursos
que se pondran a disposicion de los participantes, las fases en las que se estructura el programa,
el calendario de esta 3? edicion y las condiciones de financiacion.

2.1. ASPECTOS DIFERENCIALES DE BFFOOD

Caracter vertical

Business Factory Food es una aceleradora de caracter vertical centrada en el sector alimentario.
Esto aporta notables ventajas a los proyectos participantes, que pueden contar con mentores y
tutores totalmente expertos en el sector y con una red de contactos especializada; y que
ademas comparten proceso de aceleracién y/o consolidacién con proyectos de su mismo
sector de actividad, con la consecuente generacion de sinergias.

Liderada por la industria

Proyecto liderado por el Clister Alimentario de Galicia — Clusaga, respaldado por la Xunta de
Galicia, y las siguientes empresas del sector de la alimentacion de Galicia: Grupo Calvo, Grupo
Nueva Pescanova, Bodegas Martin Codax, Kiwi Atlantico, Clavo Food Factory, CLUN
Cooperativas Lacteas Unidas, Quescrem y Torre de Nufiez, Cafés Candelas, GADISA, Dairylac,
Vifia Costeira, Congalsa y Larsa.

Programa formativo contrastado
Programa formativo a cargo de las tres Universidades gallegas, con un panel docente formado
por profesionales de elevado prestigio y experiencia tematica:

¢ Innovation readiness: incertidumbre, riesgo y madurez de la innovacion
e Innovacion y gestion en la industria alimentaria

¢ Metodologias agiles. SCRUM

e Soft skills: habilidades de factor humano

¢ La estrategia de entrada al mercado y comercializacion

¢ Customer-centric marketing en la era digital

e Plan de Negocio

e Planificacion financiera: inversion y financiacion

¢ Internacionalizacion

e Propiedad industrial

Ecosistema de innovacioén abierta
Apoyado por todos los agentes del sistema de innovaciéon abierta: centros tecnoldgicos,
clusteres, universidades, etc.

Promocién de la cultura emprendedora en el ecosistema
Desarrollo de una comunidad en la que las iniciativas emprendedoras encuentren un espacio
propicio y favorable.

Apoyo al ciclo completo
A través de los instrumentos adecuados de formacion, aceleracion e inversidbn y una fase de
consolidacién que permita un desarrollo sostenible de las empresas.
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Alcance internacional
Capacidad de atraccion de talento a nivel global, proporcionando un programa de
capacitacion y apoyo a los equipos.

2.2. RECURSOS PUESTOS A DISPOSICION DE LOS PROYECTOS

Espacio coworking BFFOOD

Los proyectos participantes podran ubicarse en las instalaciones que el Cluster Alimentario de
Galicia pone a disposicion de la BFFOOD en el edificio FEUGA, en Santiago de Compostela. Este
espacio de coworking favorece la creacion de un ambiente propicio para el buen desarrollo del
proyecto. Existen también salas individuales a disposicién de todos los proyectos para celebrar
reuniones individuales.

Formacion BFFOOD

El programa Business Factory Food cuenta con sesiones formativas de asistencia obligatoria en
la fase de aceleracion y voluntaria en la fase de consolidacion, en las cuales los promotores de
los proyectos podran adquirir los conocimientos y habilidades necesarias para llevar a éxito su
proyecto de emprendimiento. La formacion sera impartida por expertos de las universidades, los
cuales trataran de guiar a cada equipo y a cada proyecto a la obtencién de los resultados
deseados con la aplicacién de sus conocimientos.

Tutorizacion (MENTORING)

Cada uno de los proyectos contara con un mentor especifico perteneciente a una de las
empresas tractoras de BFFood, con carrera y experiencia en el ambito concreto del proyecto,
quien se ocupara de conducir su evolucién y guiarles en su desarrollo, facilitando la alineacion
de la propuesta de valor del proyecto con la resolucion del reto.

Networking

Entre las actividades previstas por BFFood se encuentra la de favorecer el networking entre los
proyectos y las distintas instituciones, empresas y otras entidades del sector alimentario
favoreciendo la creacién de puentes y vias de comunicacién que incrementen la visibilidad de
las iniciativas emprendedoras en el ecosistema del sector alimentario, asi como con otras
instituciones relevantes.

Financiacion
Los proyectos tendran el siguiente apoyo econémico a través de GAIN y XESGALICIA:

- GAIN: cantidad de 25.000,00 € por proyecto a fondo perdido en el programa de
aceleracion
- XESGALICIA: para cada una de las empresas seleccionadas en la fase de

aceleracion, financiacion a través de un préstamo participativo que podria conllevar
una opcion de capitalizaciéon de hasta un maximo de 50.000 euros. En el caso de los
proyectos de consolidacion, financiacién a través de un préstamo participativo que
podria conllevar una opcién de capitalizaciéon de hasta un maximo de 250.000 €.

Catalogo de infraestructuras, medios y servicios técnicos

Los proyectos participantes tendran acceso a un catalogo de infraestructuras, medios y servicios
técnicos que facilitaran y aceleraran el desarrollo de los proyectos, los cuales son puestos a
disposicion de los emprendedores tanto por empresas como por entidades colaboradoras de
BFFood.
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Contacto directo con el sector alimentario de Galicia

Business Factory Food es la puerta de entrada a la industria alimentaria. La participacion en el
programa podra ayudar a tu empresa/proyecto a desarrollarse y darle una mayor visibilidad
para poder llegar a las empresas del sector. BFFOOD es una herramienta en donde tu proyecto
permanece en contacto con otros proyectos relacionados con el sector alimentario de Galicia.

2.3. PRIORIDADES DEL PROGRAMA

Los retos, recogidos en el Anexo lll, han sido formulados por el sector conforme a las necesidades
de innovacion sectorial y aprobados por el Consejo Ejecutivo, y se aplican para dotar de
enfoque tematico a la convocatoria y seleccionar los proyectos candidatos.

2.4. FASES DEL PROGRAMA

La iniciativa consta de cuatro fases principales, tal y como se indica a continuacion:

CONVOCATORIA SELECCION ACELERACION CONSOLIDACION

l. CONVOCATORIA
Apertura del periodo de inscripcibn de proyectos a través de la web de BFFOOD
(www.bffood.gal). Para la inscripcidon de un proyecto debera cumplimentarse un formulario en
la propia web, previo registro en la misma. En caso de dudas sobre el proceso, los candidatos
podran ponerse en contacto con CLUSAGA:

Teléfono centralita: +34 981 556 062
Moviles BFFOOD: +34 617 49 69 01
Email: bff@clusaga.org

La fase de convocatoria contemplara la captacion de proyectos para su participacion en las
fases de aceleracion y consolidacion.

. SELECCION
Se valoraran todos aquellos proyectos que cumplan los términos y condiciones fijados en las
presentes bases. Para validar este criterio tan solo se tendra en cuenta la informacion facilitada
en la pagina web (formulario).
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La seleccion de proyectos se llevara a cabo para valorar todos aquellos proyectos que cumplan
los términos y condiciones fijados en las bases de la convocatoria. La seleccion tendra lugar en
dos pasos:

1. Cumplimiento de los requisitos minimos y criterios de elegibilidad contenidas en estas
bases reguladoras, lo que sera evaluado por el Equipo Gestor, el cual podra requerir
la enmienda de la documentacion presentada si esta fuera incorrecta.

2. Calidad del proyecto y adecuacion del equipo para su puesta en marcha con
garantias, lo que sera evaluado por el Comité Ejecutivo el cual, a tal efecto, podra
solicitar informes a las empresas tractoras, universidades, centros tecnolégicos y
demas entidades del Comité Técnico. c

3. Adecuacioén del proyecto a los retos y prioridades establecidos en la convocatoria y
recogidos en el Anexo IV de estas bases.

En la evaluacion de las inscripciones se seleccionaran hasta 18 proyectos para cada programa
de aceleracién y consolidaciéon de entre las candidaturas elegibles, a los que posteriormente se
realizara una entrevista personal y participaran en Pitch Day ante el Consejo Ejecutivo donde
presentaran sus proyectos de forma presencial.

Tras la realizacion del Pitch Day el Comité Ejecutivo, formado por personal designado de las
entidades promotoras: GAIN, IGAPE, XESGALICIA y CLUSAGA seleccionarda un maximo de 10
proyectos para participar en la fase de aceleracion y un maximo de 6 proyectos para la fase de
consolidacion.

Los proyectos seleccionados:

- Recibiran una invitacién formal para incorporarse a la fase de aceleraciéon o
consolidaciéon del programa. Esta propuesta tendrd una validez de 5 dias naturales
para ser aceptada formalmente por el equipo emprendedor. En caso contrario, el
Comité Ejecutivo del programa podra extender la invitacion al siguiente proyecto en
el ranking de proyectos.

- Una vez que acepten la invitacion de participacion en el programa de BFFood, y tras
el analisis individualizado de las necesidades de desarrollo del proyecto en relacion
con todos los servicios proporcionados por BFFood, los proyectos firmaran con el
programa el Acuerdo Marco. Este acuerdo recogera los compromisos asumidos por
BFFood y las entidades participantes para apoyar al proyecto durante su
participacion en el programa.

- Asimismo, se firmaran los acuerdos de financiacion, que seran tantos como entidades
financiadoras decidan financiar el proyecto seleccionado pudiéndose establecer
derechos y obligaciones de manera bilateral entre la entidad financiadora y el
proyecto.

[l. ACELERACION
Los proyectos Los proyectos seleccionados que hayan aceptado la propuesta y hayan
acreditado las condiciones de participacion en el programa podran incorporarse a la fase de
aceleracion.

La fase de Aceleracidn — de 9 meses de duracién - contempla una serie de actividades entre las
gue se incluyen:

- Formacién técnica general, de valor para todos los proyectos.
- Coaching en temas de negocio, gestion, financiacién y otros.
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- Mentorizacién: cada equipo contara con un mentor perteneciente al sector
alimentario.
- Networking: actividades conjuntas mediante las que los proyectos puedan compartir

experiencias, colaborar y relacionarse con otros agentes como participar en sesiones
de exposicion, visitas a empresas y otros.

Estas actividades se desarrollan conforme a un programa de aceleracion que tiene por objetivo
basico agilizar el proceso de desarrollo de los proyectos, desde la concepcion o ideacion hasta
la consecucion de un producto o servicio comercializable, de acuerdo con los siguientes pasos:

- Validacion de la necesidad identificada.

- Disefio de un modelo de negocio.

- Desarrollo de un producto minimo viable (PMV).

- Ejecucion de un proceso iterativo (pivotaje) con clientes representativos.
- Consecucion de primeros pedidos.

V. CONSOLIDACION
Al igual que en la fase de aceleracion, lo proyectos seleccionados deberan aceptar la
propuesta y acreditar las condiciones de participacion en el programa para incorporarse a la
fase de consolidacion. Esta fase tiene una duracion de hasta 12 meses, durante los cuales se
buscara a través de formacion, mentoria y networking que las empresas participantes consigan
establecerse en el mercado y generar ventas/ingresos recurrentes.

2.5. CALENDARIO

El plazo de inscripcion o fase de convocatoria comenzara desde la publicacion de la apertura
de la convocatoria en la web de BFFood (www.bffood,gal) y tendra una duraciéon de hasta 3
meses. Solo seran evaluables en el programa las inscripciones de proyectos que se reciban
dentro del plazo establecido y a través del medio habilitado para ello (Web BFFOOD).

En el momento de finalizacidn del plazo de inscripcibn comenzara la fase de evaluacion de
proyectos y seleccion, también con una duracién maxima de 2 meses.

Antes de iniciar las fases de aceleracion y consolidacién dispondran del plazo de 1 mes para la
aportacion de documentacion, la firma de contratos y otras actividades previas.

A continuacioén, aquellos proyectos seleccionados para la fase de aceleracion y la fase de
consolidaciéon comenzaran sus correspondientes programas.

Los plazos y fechas definitivos seran publicados en la web de BFFOOD.

2.6. CONDICIONES DE FINANCIACION

La financiacién propuesta desde BFFood es una combinacion de las siguientes modalidades:

- Financiacion GAIN y XESGALICIA
- Financiacion externa


http://www.bffood,gal/
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FINANCIACION GAIN y XESGALICIA

FASE ACELERACION.

La financiacion se articulara de la siguiente manera:
Por parte de GAIN:

Financiacion a fondo perdido: hasta 25.000 € para los proyectos, siempre y cuando se cumplan
los compromisos del Acuerdo Marco y asi como el Consejo Ejecutivo valide la superacion de la
primera fase de acuerdo con las condiciones exigidas en el plan de apoyo suscrito por el
proyecto acelerado. Para hacer efectiva esta concesion directa de la subvencion sera
necesario la firma de un convenio entre GAIN y el proyecto previo a la Fase de Aceleracion y
gue se aporte la documentacion indicada en el Anexo | de estas Bases. No podran beneficiarse
de esta financiacion las entidades cuyos proyectos hayan sido subvencionados con anterioridad
por GAIN en el marco de cualquier otro programa similar de aceleracion.

Por parte de XESGALICIA:

Financiacion por parte de Xesgalicia, SGEIC, S.A, que se podra articular a través de: préestamo
participativo que podria conllevar una opcién de capitalizacion por parte de Xesgalicia, de
hasta un maximo de cincuenta mil euros (50.000€), a través del Fondo de inversibn que mejor se
adapte a la fase de evolucion de los proyectos seleccionados en la fase de aceleracion de
cada convocatoria. En el caso de que la empresa asi lo solicite y en el marco de una ronda de
financiacion, se podra valorar una participacion directa en el capital de la compaifiia.

Caracteristicas generales de la financiacion:
Importe: hasta 50.000€.
Plazo maximo: hasta 7 afios.
Carencia de principal: hasta 2 afios.
Tipo de interés: fijo (Euribor trimestral + 4%) + variable (a determinar).
Susceptibles de capitalizacion.

El préstamo podra tener varios desembolsos en funcion del cumplimiento de los hitos del plan de
negocio.

El plazo para presentar la solicitud de financiacién a Xesgalicia sera desde el inicio de la fase de
aceleracion hasta su finalizacion.

FASE CONSOLIDACION.

Financiacion por parte de Xesgalicia, SGEIC, S.A, que se podra articular a través de:

Préstamo participativo que podria conllevar una opcion de capitalizacion por parte de
Xesgalicia, de hasta un maximo de doscientos cincuenta mil euros (250.000€). Xesgalicia,
Sociedad Gestora de Entidades de Inversion de Tipo Cerrado, S.A.U. podra financiar a través del
vehiculo de inversion que mejor se adapte a la fase de evolucion de los proyectos seleccionados
en la fase de consolidacién de cada convocatoria. En el caso de que la empresa asi lo solicite
y en el marco de una ronda de financiacion, se podra valorar una participacion directa en el
capital de la compaifiia.
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El importe de la financiacion podra tener varios desembolsos y estara condicionada a que otros
financiadores o los socios aporten por lo menos la misma financiaciéon al proyecto (aportaciones
dinerarias) desde la fecha de presentaciéon del proyecto a la convocatoria de la BFFood. En el
caso de que la amortizacion de la financiacion con otros financiadores sea inferior a 5 afios, la
amortizacion del préstamo participativo de Xesgalicia se realizara de forma proporcional a la
financiacion que sirvié de base para la concesiéon del préstamo participativo.

Caracteristicas generales de la financiacion:

Importe: hasta 250.000€.

Plazo maximo: hasta 7 afos.

Carencia de principal: hasta 2 afios.

Tipo de interés: fijo (Euribor trimestral + 4%) + variable (a determinar).

El plazo maximo para presentar la solicitud de financiacion a Xesgalicia sera desde el inicio de
la fase de consolidacion hasta su finalizacion.

OTRAS CONSIDERACIONES

Podran disponer de financiacion de Xesgalicia tanto en la fase de aceleracién como
consolidacion, los proyectos seleccionados que cumplan las siguientes condiciones:

e Superar el proceso de analisis de la inversion por parte del equipo de Xesgalicia, para
lo cual se ha de aportar la documentacion descrita en el anexo |l.

e Tener constituida la empresa, tener el centro principal de actividad y su domicilio social
y fiscal en Galicia.

Esta financiacidn es compatible con otras ayudas de otra administracién publica, organismo o
ente publico o privado, nacional o internacional, sin que, en ningun caso, aisladas o en
concurrencia con otras subvenciones, ayudas, ingresos o recursos que superen el coste de la
actividad financiera o los limites maximos de financiacion publica.

En el caso de abandonar, no cumplir con lo establecido en el programa de
aceleracion/consolidaciéon o que el informe del tutor/mentor sea desfavorable sobre el
desarrollo del proyecto, dara derecho a Xesgalicia a no realizar los desembolsos pendientes, asi
como a resolver el préstamo siempre que se infiera de dicho informe una evolucién negativa del
desarrollo del proyecto en los términos presentados a Xesgalicia y que sirvieron de base para la
concesion de la presente financiacion.

Por regla general no se financiaran los proyectos que previamente hayan sido financiados por
Xesgalicia. En todo caso, si el proyecto contase con financiaciéon en el marco de una fase previa
de cualquier otro programa similar de aceleracién/consolidacién la financiaciéon tendria que ser
aprobada por el Comité de inversiones y el Consejo de Administracibn de Xesgalicia. Los
proyectos financiados por Xesgalicia requeriran un seguimiento posterior y deberan aportar
informacion financiera periédica o cualquier otra que se considere.

Il. FINANCIACION EXTERNA
e Empresas tractoras presentes en al Consejo de Entidades Tractoras podran firmar
acuerdos con los proyectos participantes para realizar los primeros pedidos de estos, los
términos de los cuales deberan fijarse entre el proyecto y la empresa tractora.
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e Asimismo, las empresas de dicho Consejo de Entidades Tractoras tendran preferencia a
la hora de participar en el capital de los proyectos participantes en BFFood, condiciones
a establecer entre el proyecto y las empresas tractoras interesadas.

e Acuerdos bilaterales de financiacién: en paralelo al compromiso de financiaciéon que se
firme con BFFood, los proyectos participantes podran suscribir acuerdos bilaterales de
financiacion con terceros, estableciéndose la obligaciéon de comunicacion de dichos
acuerdos.
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3. TERMINOS Y CONDICIONES

En este capitulo se detallan los distintos condicionantes que determinan la relacion entre BFFood
y los proyectos que se presenten a la convocatoria y participen en el programa de aceleracion.
Se enumeran, en primer lugar, los requisitos minimos, que son las condiciones basicas que deben
cumplir los proyectos que opten a entrar en BFFood. En segundo lugar, se explican los
denominados criterios de elegibilidad, que son aquellas caracteristicas que los proyectos deben
presentar para poder ser considerados elegibles y, por tanto, ser evaluados en el proceso de
seleccién. En tercer lugar, se explican los criterios de evaluacion, que determinan los aspectos
que el Consejo Ejecutivo analizara para seleccionar los proyectos candidatos, y su peso relativo.
A continuacion, se detallan los compromisos generales y las exigencias que los proyectos
participantes en programa de aceleracion y que deben respetar mientras esté vigente su
relacion con BFFood. Finalmente, se sefialan las incompatibilidades, por las que se establece que
ciertas entidades, dada su implicacion en BFFood, no pueden presentar proyectos a la
convocatoria.

3.1. Requisitos minimos

Los requisitos minimos que deben cumplir todos los proyectos seran los siguientes:

- Cada iniciativa empresarial (este constituida o no) podra presentar varios proyectos
a distintos retos, pero optara solamente a la elegibiidad de uno de ellos. Si, no
obstante, se trata de proyectos procedentes de una universidad, un centro
tecnoldgico o similares, podra resultar elegible mas de un proyecto derivado de estas

entidades.
- Todos los miembros del equipo de proyecto deberan ser mayores de edad.
- Los proyectos tendran que disponer de la propiedad intelectual y/o industrial de la

idea, producto o servicio presentado o, en su defecto, disponer de los permisos
correspondientes de uso de propiedad intelectual y/o industrial de terceros.

- Los proyectos que no tengan una entidad juridica propia en el momento de
presentacion de la candidatura adquieren el compromiso de desarrollar un proyecto
empresarial con la Comunidad Auténoma de Galicia como lugar de referencia, asi
como constituir una empresa y un centro de actividad durante esta fase.

- Los proyectos constituidos formalmente como empresa (para la definicion de
empresa se utlizara la establecida por la Comisibn Europea en el anexo | del
Reglamento (UE) n°® 651/2014 (DOUE L 187, de 26 de junio)) para optar a la fase de
aceleracion no podran superar una antigiiedad maxima de 42 meses en el momento
de la presentacion de la candidatura (en linea con la Ley 9/2013 del emprendimiento
y de la competitividad econémica de Galicia). Para la fase de consolidacion
deberan estar constituidos formalmente como empresa con una antigiedad maxima
de 6 afios (72 meses) en el momento de presentacion de la solicitud.

- Los proyectos con domicilio social y fiscal en otras regiones o paises deberan
presentar un compromiso de fijar el domicilio social y fiscal en la Comunidad
Auténoma de Gallicia antes de la firma del Acuerdo Marco

- Los proyectos tendran que establecer un centro de actividad en la Comunidad
Auténoma de Galicia.
- Los proyectos aspirantes no podran ser participados por empresas adscritas a BFFood

con anterioridad a la seleccion definitiva de proyectos.
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3.2. Criterios de elegibilidad de los proyectos

Ambito de los proyectos: sector y retos

De manera general, los proyectos deberan pertenecer al sector alimentario o ser de aplicacion
al sector alimentario, que es el que constituye la vertical en la que esta especializada BFFood
como aceleradora. En este marco global, los proyectos deberan responder especificamente a
cuestiones mas concretas definidas a través de los retos establecidos en las presentas Bases de
la Convocatoria, aprobados por el Consejo Ejecutivo a propuesta de las empresas miembro del
Consejo de Entidades Tractoras y recogidos en el Anexo |l

Naturaleza de los proyectos

BFFood se dirige a startups, spin-outs y spin-offs. Se describen a continuacién cada una de estas

categorias:

- Startup: empresa de reciente creacion promovida por emprendedores a titulo
personal en fase de arranque, generalmente asociada a la innovaciéon y con un
modelo de negocio escalable.

- One company spin-out: empresa de reciente creacion resultado de la escisibn de un
proyecto de una empresa existente.

- Several companies spin-out: empresa de reciente creacioén resultado de la escisidn
de un proyecto desarrollado de forma colaborativa por varias compaifias.

- Spin-off: proyecto/empresa de reciente creacion nacida a partir de un desarrollo

innovador con origen en universidades o centros tecnoldgicos.
Fase de desarrollo de los proyectos
Los proyectos participantes podran optar en funciéon de su grado de desarrollo.

- Seed o semilla. Optaran a participar en la fase de aceleracién. Se trata de proyectos
en una etapa inicial, con una idea de negocio, y en la que el equipo desarrolla o ha
desarrollado un producto minimo viable o servicio y plantea la linea de negocio.

- Early stage o temprana. Podran optar a participar en la fase de consolidacion
directamente. Podemos decir que se trata ya de empresas con un producto o servicio
definido y ventas reales. El modelo de negocio debe estar estructurado y con
posibilidad de ser escalado y empiezan a tenerse los primeros ingresos. La empresa
empieza a crecer, aunque de una manera incipiente.

3.3. Criterios de evaluacion

En las candidaturas recibidas se valoraran principalmente el equipo y el proyecto. Tendran un
peso del 60% y 40% respectivamente en el caso de proyectos seed que opten a la fase de
aceleracion y un 40% equipo y 60% proyecto en el caso de proyectos early stage para fase de
consolidacion.

En concreto, se tendran en cuenta los siguientes aspectos:
Criterios de evaluacion del equipo
Se evaluara la trayectoria y adecuacion del equipo al proyecto presentado. Se valorara:

- Competencias, conocimiento y experiencia en el sector alimentario o area de
aplicacion del proyecto.
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- Adecuacion y complementariedad de la formacion y experiencia del equipo a las
necesidades del proyecto.

- Compromiso, motivacion y dedicacion del equipo emprendedor.

- Riesgo asumido por la entidad promotora/equipo gestor.

Criterios de evaluacion del proyecto

- Grado de innovacioén. Entendido como la base cientifica, tecnolégica o de
conocimiento en la que se apoya, asi como la capacidad de los atributos
diferenciadores que incorpora la propuesta de valor para ser ganadores.

- Grado de acelerabilidad o capacidad para desarrollar un producto minimo viable
(PMV) en el transcurso del programa y ejecutar el proyecto.

- Grado de escalabilidad o potencial de crecimiento y de generacion de economias
de escala.

- Capacidad para consolidarse en el mercado y generar ingresos recurrentes.

- Impacto socioecondmico. Iniciativa viable que contribuya a la dinamizacién del
tejido empresarial.

- Tematicas de especial interés; para esta quinta ediciéon se han incluido una serie de

tematicas en la bisqueda de nuevas oportunidades de innovacion.

En el caso de spin-outs/spin-offs se asegurara el compromiso de la empresa/s y/o
universidad/centro tecnolégico con el proyecto y el equipo.

3.4. Compromisos generales

Los compromisos a los que se adhieren los proyectos, de forma general, seran los siguientes:

- Aceptary cumplir las bases del programa.

- Garantizar que la informacion facilitada es fidedigna.

- Cumplir con los plazos marcados desde BFFood para el suministro de informacién.

- Mantener actualizada la informacién del proyecto y de los miembros del equipo que
figure en la plataforma de gestion de BFFood durante la vigencia del programa.

- Colaborar en las actividades de promocién del programa BFFood.

- Garantizar la entrega de toda la informacion adicional que pueda ser requerida a lo
largo del programa.

- Notificar aquellos cambios significativos relacionados con la composicion del equipo

promotor, la entrada de nuevos socios en el capital social, denominacién, marcas y
logos, asi como facilitar cualquier otra informacién sustancial del proyecto, durante
la vigencia del programa.

- Asistir y participar de forma activa un minimo de dos miembros registrados del equipo
promotor en la totalidad de cada una de las actividades del programa.

3.5. Exigencias a cumplir en el transcurso de las fases de aceleracion y consolidacion

Fase de aceleracion
Los proyectos en fase de aceleracidon deberan observar las siguientes exigencias:

- Dedicacion del 100% al proyecto de al menos dos personas a tiempo completo. En el
caso de proyectos procedentes de spin-out y /o spin-off pueden incluir personas a
dedicacion parcial siempre que la suma de todas las dedicaciones sea el equivalente
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de al menos dos personas al 100% cada una, que deberan cubrir los perfiles de
gerente, responsable técnico y responsable comercial.

Cumplimiento de los hitos o en su defecto justificacion razonada del incumplimiento.
Participaciéon obligatoria en las actividades de formacién, tutorizacion vy
mentorizacion llevadas a cabo en la iniciativa.

Suscribir, en su caso, el correspondiente convenio singular que establecera los
términos y condiciones de ejecucioén de la subvencién otorgada por GAIN y que sera
requisito indispensable para la percepcion de ésta.

Hacer publicidad de la financiacion y apoyo obtenido por el programa BFFOOD en
las actividades de difusion relacionadas con el proyecto, asi como en su pagina web.
Transparencia de los proyectos a la hora de informar sobre su evolucién y resultados.
Prestarse a participar en actividades de difusion, promocién e imagen de BFFood.

Fase de consolidaciéon

Dedicacion del 100% al proyecto de al menos dos personas a tiempo completo. En el
caso de proyectos procedentes de spin-out y /o spin-off pueden incluir personas a
dedicacién parcial siempre que la suma de todas las dedicaciones sea el equivalente
de al menos dos personas al 100% cada una.

Cumplimiento de los hitos o en su defecto justificacion razonada del incumplimiento.
Participacion obligatoria en las actividades de formacion, tutorizacién y mentoria
llevadas a cabo en la iniciativa.

Transparencia de los proyectos a la hora de informar sobre su evolucion y resultados.

3.6. Incompatibilidades

Respecto a la consideraciébn de un proyecto candidato como apto para el proceso de
selecciodn, se tendran en cuenta las siguientes incompatibilidades:

Los miembros del Consejo Ejecutivo no podran participar como equipo promotor y/o
ser integrantes de los proyectos seleccionados. En el caso de tratarse de personal
adscrito a sus respectivas entidades se requerira del consentimiento expreso de la
totalidad de los miembros del Consejo Ejecutivo.

Los miembros del Equipo Gestor no podran participar como equipo promotor y/o ser
integrantes de los proyectos seleccionados.
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4. ASPECTOS LEGALES

Puesto que a lo largo de las diferentes fases del programa se llevaran a cabo intercambios de
informacion, es importante dejar claro su uso y las responsabilidades derivadas de él.

4.1. Aceptacion de las bases

La participacion en la convocatoria supone la aceptacion de estas bases, sin salvedades ni
condicionantes, asi como cualquier resolucion que se pudiera producir.

En el caso de constatarse durante el desarrollo del programa que algun miembro de cualquiera
de los equipos participantes no cumple los compromisos firmados en el Acuerdo Marco, el
Consejo Ejecutivo se reserva el derecho a exigir el cumplimiento de estos, y de no ser asi, se
procedera a la exclusién de la candidatura.

En este sentido, los proyectos estaran sometidos a una evaluacion continua a lo largo de todas
las fases del programa, por lo que todos aquellos que no cumplan con los requisitos, obligaciones
e hitos establecidos podran ser excluidos del mismo y, en consecuencia, perder los beneficios
que de este se deriven previo informe motivado del Consejo Ejecutivo de BFFood.

Asimismo, BFFood se reserva el derecho de cancelar, modificar o suspender cualquier aspecto
o criterio del proceso de convocatoria y seleccion.

El compromiso asumido porla aceptacion de estas bases tendra efecto a partir de la aceptacion
de estas y permanecera en vigor hasta cinco afos después de la finalizacion de la convocatoria
en la que hayan sido aceptadas.

4.2.Responsabilidad

Los solicitantes seran responsables de todos los perjuicios, directos o indirectos, que sean
causados o puedan ser causados por la infraccibn de estas bases, exonerando a los
responsables del programa de toda responsabilidad al respecto, sin ninguna excepcion.

En estos términos, los solicitantes seran responsables de la infraccion de derechos de terceros
durante su participacion en el programa de esta convocatoria y deberan indemnizar a las
terceras partes afectadas y, en su caso, a los responsables del programa por cualquier dafio o
perjuicio causado y reclamado judicial o extrajudicialmente, incluyendo expresamente los
honorarios de los profesionales intervinientes en los procedimientos, por el incumplimiento de las
obligaciones descritas en estas bases.

4.3. Propiedad intelectual

Disponer, si procede, de la propiedad intelectual de la idea/proyecto presentado, o disponer de
los permisos correspondientes para su uso es un requisito minimo fijjado en los términos y
condiciones.

Cada solicitante garantiza que el contenido de su presentaciéon es de su creacioén original y no
infringe ningun derecho, incluyendo los derechos de propiedad intelectual de terceros y que el
contenido no esilegal, ni se ha creado en el incumplimiento de cualquier obligacion contractual
con un tercero.
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La informacion proporcionada por el solicitante debe ser correcta, veraz y completa, asumiendo
el solicitante plena responsabilidad por cualquier inexactitud. De lo contrario, BFFood tendra
derecho, sin perjuicio de cualesquiera otros medios legales, a retirar, rechazar o suspender los
derechos otorgados al solicitante en estas bases.

El participante autoriza expresamente a que los responsables del programa puedan utilizar su
nombre e imagen en material publicitario relativo a esta convocatoria, sin ninguna
contraprestacion. Remitiendo su solicitud, el participante asume que la remision del documento
de solicitud confirma el caracter voluntario de la misma.

El solicitante acepta que los responsables del programa adopten las decisiones relativas a la
convocatoria, asi como la seleccion definitiva de proyectos del programa. El solicitante
reconoce que, aunque su proyecto sea seleccionado, los responsables del programa no estan
obligados a desarrollar el programa completamente.

4 4. Revelacion de informacion

Los participantes consienten la utilizacion de los datos basicos del proyecto durante los procesos
de evaluacién contemplados en las bases.

Asimismo, la aceptacion de estas bases autoriza a las entidades promotoras a la utilizacion del
logotipo, hombre del proyecto, o cualquier otro tipo de soporte audiovisual desarrollado o
grabado en el transcurso del programa, en todas aquellas actividades de difusion y
comunicacioén que consideren oportunas, con independencia del medio o formato utilizado.

El contenido de todas las ideas y proyectos presentados a esta convocatoria, y todos los datos
e informaciones de cualquier tipo proporcionada por el solicitante, seran tratadas como
confidenciales por BFFood, que se compromete a no utilizarlas para fines distintos de los que
surgen de este documento.

4.5. Comunicaciones

Todas las notificaciones relativas al desarrollo del programa seran publicadas en la web de
BFFood (www.bffood.gal) y estaran disponibles para su consulta en las oficinas del Cluster
Alimentario de Galicia. Cualquier otra notificacion de tipo individual serd comunicada a través
del correo electrénico o numero de teléfono empleado en la inscripcion del proyecto en la web,
0 en aquel que con posterioridad sea facilitado por los promotores principales del proyecto para
dicha finalidad.

4.6. Proteccion de datos personales

En cumplimiento del Reglamento (UE)2016/679 de proteccion de datos personales, le
informamos que los responsables del tratamiento de los datos faciltados como participante
seran tratados por las entidades promotoras y colaboradoras del programa de BFFood, formadas
entre otras por Axencia Galega de Innovacion con CIF Q-1500386-F; Instituto Galego de
Promocién Econdmica con CIF Q6550010-J; XesGalicia Sociedad Gestora de Entidades de
Inversion de Tipo Cerrado, S.A.U. con CIF A-15.674.203; Cluster Alimentario de Galicia con CIF G-
27407212, con las finalidades de evaluar los proyectos presentados, gestionar la participacion en
el programa, difundir y hacer promocién publica del mismo.
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La legitimacion para el uso de sus datos esta basada en la aceptacion de todo lo establecido
en estas bases, las obligaciones legales vinculadas, asi como en el consentimiento. Los
destinatarios de la informacion seran todas las entidades promotoras, asi como terceros en
cumplimiento de las obligaciones legales vinculadas. El plazo de conservacion previsto es el
establecido en cada una de las fases del proyecto que se indican en estas bases, asi como el
necesario para cumplir con las obligaciones legales vinculadas y en todo caso mientras no retire
el consentimiento prestado. No se prevé realizar una transferencia internacional de datos salvo
con fines de almacenamiento, cumpliendo en ese caso con la existencia de garantias
adecuadas y en entidades adheridas al acuerdo privacy shield (http://www.privacyshield.gov).

El participante podra ejercitar sus derechos de acceso, rectificacion, supresion, portabilidad de
datos, limitacién y oposicidn, asi como la revocacion del consentimiento prestado en su caso,
contactando con BFFood a través del correo bff@clusaga.org. Igualmente, puede presentar una
reclamacion ante la Agencia Espafiola de Proteccion de datos si considera que sus derechos
han sido vulnerados. Mas informacién en www.bffood.gal.

4.7.Reclamaciones

Para la interpretacion y cumplimiento de estas bases, el Consejo Ejecutivo y los participantes en
el programa se someteran a la aplicacién de las leyes espafiolas.

Toda controversia derivada de la interpretacion o ejecucion del presente documento, sera
resuelta directamente por las partes, para cuyo efecto éstas se comprometen a realizar, de
buena fe, sus mayores esfuerzos para la solucion consensuada de sus controversias, atendiendo
a la comun intencién expresada en el mismo, en un plazo maximo de quince (15) dias habiles
contados a partir de la fecha en que cualquiera de las partes de aviso por escrito a la otra
respecto de cualquier reclamacion, sin que la falta de respuesta por parte de dicha otra parte
suspenda el plazo antes sefialado.

Todo litigio, controversia o reclamacion resultante de este documento o de su interpretacion que
no haya podido ser resuelta de acuerdo con lo establecido en el apartado precedente, asi
como lo relativo al incumplimiento, resolucibn o nulidad, se resolvera mediante arbitraje. El
arbitraje se llevara a cabo en la ciudad de Santiago de Compostela. El laudo arbitral sera
definitivo e inapelable, renunciando a cualquier recurso disponible contra el mismo.

4.8. Miscelanea

- BFFood no garantiza la disponibiidad y continuidad del funcionamiento de la
plataforma o los servicios alojados en ella, pues esta puede sufrir interrupciones o
defectos en su operatividad. BFFood no asume ninguna responsabilidad por cualquier
dafo o pérdida sufrida por el demandante debido al no funcionamiento o la
imposibiidad de uso de la informacién o los servicios prestados a través de la
plataforma habilitada. Y no serd responsable de cualquier dafio o pérdida que
pueda ser ocasionado por interferencias, omisiones, interrupciones, virus informaticos
0 desconexiones en el portal y los servicios por cualquier causa, incluyendo causas
fuera del control de BFFood.

- El solicitante no utilizara la plataforma para enviar contenido que pueda violar la ley
vigente o la moral publica o cualquier otro contenido perjudicial, abusivo,
irespetuoso, difamatorio, vulgar, obsceno, racista o de cualquier otra forma; realizar
cualquier acto ilegal o fraudulento; o enviar cualquier tipo de documentacién o
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material no relacionado con los prop6sitos de la convocatoria o de BFFood en su
conjunto. BFFood se reserva el derecho de eliminar cualquier contenido que infrinja
las presentes bases.

- Los participantes en el programa asumen la obligacién de aportar, con la duracion
prevista en el Udltimo parrafo del apartado “Aceptacion de las Bases”, la
documentacioén adicional que se pueda requerir por parte de los responsables del
programa para el cumplimiento de obligaciones de informaciéon que puedan
derivarse de normas actualmente vigentes o que puedan entrar en vigor durante la
duracion del programa. El incumplimiento del suministro de esta informacion en el
plazo otorgado puede conllevar la suspension y/o la resolucion del programa
respecto de los infractores.
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5. ANEXOS

5.1. ANEXO I: REGULACION DE LAS CONDICIONES DE LAS SUBVENCIONES A CONCEDER
POR PARTE DE LA AXENCIA GALEGA DE INNOVACION A LOS PROYECTOS
SELECCIONADOS PARA LA INCORPORACION A LA FASE DE ACELERACION

El convenio de colaboracion firmado entre el Instituto Galego de Promocion Econdmica (Igape),
Axencia Galega de Innovacion (Gain), Xesgalicia, Sociedad Gestora de Entidades de Inversion
de Tipo Cerrado, S.A.U (Xesgalicia), Cluster Alimentario de Galicia (Clusaga) para la puesta en
marcha de un foco de emprendimiento en el sector alimentario en Galicia (Business Factory Food
— BFFOOD); prevé la concesiéon por parte de Gain de una ayuda para aquellos proyectos que
resulten seleccionados para su incorporacion a la fase de aceleracion.

Podran ser considerados beneficiarios empresas constituidas previo cumplimiento de los
requisitos indicados en los apartados 2° y 3° del articulo 8 de la Ley 9/2007, de 13 de junio, de
subvenciones de Galicia.

Importe de las ayudas

Elimporte total para conceder por parte de GAIN es de un maximo de 25.000 € por convocatoria,
a cada uno de los proyectos seleccionados para su incorporacion a la fase de aceleracion.

Gasto subvencionable

A modo indicativo, se consideraran elegibles los siguientes conceptos:

- Costes de personal sujeto a relacion de caracter laboral, excluidos los promotores del
proyecto.

- Costes de participacidon en ferias, congresos y otras actividades de networking
especifico para el proyecto.

- Adquisicion de equipamiento y material instrumental en la medida en que se utilicen
para las actividades de aceleracion.

- Subcontrataciéon con organismos de investigacion, con un limite maximo del
cincuenta por ciento (50%) de la ayuda.

- Gastos de obtencion, validacion y defensa de patentes y otros activos inmateriales;

se incluiran los costes derivados de la obtencion de certificaciones oficiales
necesarias para la viabilidad del proyecto.

- Servicios de apoyo para la elaboraciéon del plan de negocio, para su salida al
mercado, o para la busqueda de inversores.
- Servicios tecnolégicos externos que se considere relevante para la viabilidad del

proyecto empresarial.

Cuando el importe del gasto subvencionable supere las cantidades establecidas para los
contratos menores en el texto refundido de la Ley de contratos del sector publico, aprobado por
Real Decreto Legislativo 3/2011, de 14 de noviembre; el beneficiario deber& solicitar como
minimo 3 ofertas de diferentes proveedores, con caracter previo a la contratacion del
compromiso, salvo que, por sus especiales caracteristicas, no exista en el mercado suficiente
numero de entidades, o salvo que el gasto se realizara con anterioridad a la solicitud de la
subvencion. La eleccion entre las ofertas presentadas, que deberan presentarse en la
justificacioén, debera justificarse expresamente en la memoria cuando la eleccién no recaiga en
la propuesta econdmica mas ventajosa.
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La Xunta de Galicia llevara a cabo la financiacion de estas ayudas a través de los mecanismos
previstos en el ordenamiento juridico, siendo condiciéon indispensable para su concesion, el
cumplimiento por parte de los seleccionados de los requisitos legales para ser beneficiarios.

Obligaciones de los beneficiarios

Sin perjuicio de las demas obligaciones establecidas en el articulo 11 de la Ley 9/2007, de 13 de
junio, de subvenciones de Galicia, los beneficiarios de las ayudas concedidas quedan obligados
a:

- Proceder al reintegro, de la subvencion recibida, en el supuesto de incumplimiento
de las condiciones de participacion en la Business Factory Food, recogidas en estas
mismas bases.

- Facilitar la informacién que les sea requerida por la Intervencién General de la
Comunidad Auténoma, por el Tribunal de Cuentas y por el Consejo de Cuentas en el
ejercicio de sus funciones de fiscalizacidon y control del destino de las subvenciones; y
someterse a las actuaciones de comprobacién que deban efectuar los indicados
organos relativos al control financiero y demas aplicables; asi como las llevadas a
cabo por el 6rgano concedente; y en su caso, a las de la autoridad de gestion y, de
ser el caso, a los servicios financieros de la Comision Europea y del Tribunal de Cuentas
Europeo, y entregar cuanta informacion les sea requerida en el ejercicio de las
actuaciones anteriores.

- Comunicar al 6rgano concedente la obtencién de subvenciones, ayudas, ingresos o
recursos que financien las actividades subvencionadas. Esta comunicacion debera
efectuarse tan pronto como se conozca y, en todo caso, con anterioridad a la
justificacion de la aplicacion dada a los fondos recibidos.

- Justificar, en los casos en los que el importe del gasto subvencionable supere las
cantidades establecidas en el texto refundido de la Ley de contratos del sector
publico, aprobado por el Real Decreto Legislativo 3/2011, de 14 de noviembre, para
el contrato menor; la solicitud como minimo de tres ofertas de diferentes proveedores,
con caréacter previo a la contratacion del compromiso para la obra, prestacién del
servicio o entrega del bien, salvo que por sus especiales caracteristicas no exista en
el mercado suficiente niumero de entidades que las realicen, presten o suministren, o
salvo que el gasto se realizara con anterioridad a la solicitud de la subvencién, de
acuerdo con lo establecido en el apartado 3 del articulo 29 de la citada Ley, en la
redaccion dada al mismo por la disposicion final segunda de la Ley 2/2013, de 27 de
febrero, de presupuestos generales de la Comunidad Autbnoma de Galicia para el
afio 2013.

Régimen de Pagos

Al amparo de lo previsto en los articulos 31.6 de la Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones
de Gallicia y en los articulos 62 y 63 del Reglamento de desarrollo de la citada Ley; se podran
realizar pagos anticipados, respondiente estos a entrega de fondos con caracter previo a la
justificaciéon, como financiacién necesaria para poder llevar a cabo las actuaciones inherentes
ala subvencion, siendo las mismas al desarrollo de los proyectos que resulten seleccionados para
su incorporacion a la fase de aceleracion, de acuerdo con la siguiente distribucion:

- Primer pago: se podra pagar hasta un maximo de un 80% de la cantidad destinada
a cada uno de los proyectos seleccionados, de forma anticipada y previa solicitud.
Dicha solicitud se presentara en las condiciones indicadas en este anexo.

- Pago final y justificacion de este: la cantidad restante destinada a cada uno de los
proyectos seleccionados se pagara tras la solicitud y justificaciéon en las condiciones
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recogidas en este documento. La liberacion del presente pago requerira la
conformidad de GAIN y el justificante de la presentacion de la restante
documentacion. Como complemento de la citada documentacion, GAIN recibira el
informe del tutor designado por parte del EqQuipo Gestor, en el que se verifique y valide
la adecuacioén de los gastos y los hechos o actividades planificadas en el desarrollo
del programa.

Régimen de garantias

El articulo 65 del Decreto 11/2009, de 8 de enero, por el que se aprueba el Reglamento de la
LSG, establece la obligacion a los beneficiarios y entidades colaboradoras, de la constitucion de
garantias, en los casos, entre otros, en los que se prevé la posibilidad de realizacion de pagos
anticipados.

El presente convenio establece el pago anticipado de hasta un 80% de la cantidad destinada
a la financiacioén de los proyectos seleccionados para su incorporacion a la fase de aceleracion.

Considerando que la finalidad que se persigue con dicho anticipo es la de dar apoyo a los
diferentes proyectos, facilitando la formalizacion o constitucion de los mismos en empresas, y
reduciendo la carga econdmica que soporta cualquier empresa de nueva creacioén, tanto en
sus origenes, como en el inicio de su actividad; se exonera de la constitucion de garantia
legalmente prevista, conforme a la previsibn recogida en el articulo 67 del Reglamento de la
LSG, relativo a la posibilidad de autorizaciéon por parte del Consello da Xunta, de la exencién de
la obligacion de constitucion de garantias.

Alteracion de las actuaciones

La necesidad de modificar las actuaciones a realizar, en cuanto suponga alteracion de las
condiciones tenidas en cuenta a la hora de la concesion, podra dar lugar a la modificacion de
la subvencién concedida. En cualquier caso, sélo se procedera a la citada modificacion, tras el
informe favorable del Comité Ejecutivo.

El procedimiento de aprobacion de modificacion de las actuaciones se iniciara con la solicitud
por parte del interesado, en dicha solicitud debera indicarse el alcance de la modificacion
propuesta, de tal manera que queden claras las actuaciones a modificar y el desarrollo del
proyecto. Dicha solicitud se presentara en el registro de la Axencia Galega de Innovacién, el
citado registro estd en Rla Airas Nunes s/n — Conxo. CP 15702 de Santiago de Compostela.

Después de dicha solicitud, GAIN procedera a recopilar el correspondiente informe favorable o
el visto y conforme del Comité Ejecutivo.

Tras las actuaciones mencionadas, GAIN aprobard, en su caso, la modificaciéon propuesta. Que,
en caso de producirse, se formalizara en el correspondiente documento o adenda.

Compatibilidad con otras ayudas

Estas ayudas seran compatibles con otras establecidas por esta u otra Administraciéon Publica,
organismo o ente publico o privado, nhacional o internacional para el mismo fin sin que, en ningln
caso, aislada o en concurrencia con otras subvenciones, ayudas, ingresos o recursos supere el
coste de la actividad subvencionada.

No obstante, lo anteriormente indicado, las entidades cuyos proyectos fueran subvencionados
y/o financiados con anterioridad por GAIN y/o XESGALICIA en el marco de cualquier otro
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programa de aceleracion o de financiacion, quedaran excluidas de las ayudas econémicas a
conceder previstas en el presente convenio.

Régimen aplicable y reintegro

Estas ayudas estaran sujetas a lo dispuesto en la Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de
Galicia; Decreto 11/2009, de 8 de enero, por el que se aprueba su reglamento, asi como la
normativa basica de la Ley 38/2003, de 17 de noviembre, general de subvenciones y su
reglamento de desarrollo, aprobado por Real Decreto 887/2006, de 21 de julio.

Se procedera al reintegro parcial o total de los fondos recibidos en el supuesto de incumplimiento
de las condiciones establecidas para su concesidn en los términos previstos en el Titulo Il de la
Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de Galicia.

Igualmente procedera al reintegro (total o parcial) en el caso de incumplimiento y/o mal
aprovechamiento de la aceleracion por parte de alguno de los proyectos seleccionados en la
fase final, lo que debera reflejarse en un informe suficientemente motivado.

Estaran sujetas igualmente al régimen de minimis establecido en el Reglamento (UE) n° 1407/2013
de la Comision, de 18 de diciembre de 2013, relativo a la aplicacion de los articulos 107 y 108 del
Tratado de Funcionamiento de la Unidn Europea a las ayudas minimis (DOUE L352/1, de 24 de
diciembre de 2013).

Documentacion que se debera presentar para la solicitud de abono de los pagos previstos

La documentacioén se presentara en el registro de la Axencia Galega de Innovacién, el citado
registro esta en Rla Airas Nunes s/n — Conxo. CP 15702 de Santiago de Compostela.

Con la documentacion justificativa relacionada en este anexo, el beneficiario debera presentar
una declaracion de conjunto de ayudas recibidas por la empresa en concepto de minimis,
durante los dos ejercicios fiscales anteriores, y durante el ejercicio fiscal en curso.

Declaracibn complementaria del conjunto de ayudas solicitadas, tanto las aprobadas o
concedidas como las pendientes de resolucion, para el mismo proyecto, de las administraciones
publicas competentes o de sus entidades vinculadas o dependientes, asi como de los entes
privados.

Documentacion necesaria para el abono del primer pago

El beneficiario debera presentar la siguiente documentacion:

- Solicitud de pago
- NIF/Pasaporte
- Certificacion de la entidad financiera relativo a la titularidad de la cuenta donde se

debe realizar el pago, en el que conste la razén social y NIF, asi como el cédigo
internacional de cuenta bancaria (IBAN) o el cédigo internacional de identificacion
bancaria (BIC/SWIFT)

- Certificacion de estar al corriente de las obligaciones tributarias estatales, con la
Comunidad Auténoma y con la Seguridad Social. Dichas certificaciones se deberan
actualizar con la solicitud de pago final, en el caso de que las mismas no se
encontrasen vigentes en el momento de la citada solicitud
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- Esta solicitud debera presentarse, junto con la documentaciéon que lo acomparie, en
los plazos establecidos, que estaran condicionados a las fechas de cada
convocatoria y que seran comunicados a los participantes al inicio de la fase de
aceleracion.

Documentacioén a presentar para el pago final

Tras la finalizacion de las diferentes fases del programa el beneficiario debera presentar para el
pago de la cantidad prevista en la clausula tercera, relativo al financiamiento de actividades
relacionadas con la ejecucion de proyectos seleccionados para su incorporacion a la fase de
aceleracion, la siguiente documentacion:

- Solicitud de pago.
- NIF/Pasaporte (en el caso de que el solicitante sea diferente).
- Certificaciones de estar al corriente de las obligaciones tributarias estatales, con la

Comunidad Auténoma y con la Seguridad Social, en el caso de que las presentadas
en el momento de la solicitud de pago del anticipo no se encontrasen vigentes.

- En el caso de estar exento del IVA, documentacion acreditativa de dicha exencion.

- Carta de pago a la que hace referencia el articulo 48.2 g) del Decreto 11/2009, de 8
de enero, por el que se aprueba el Reglamento de la Ley de subvenciones de Galicia,
relativa al reintegro de remanentes no aplicados, asi como a los intereses derivados
de estos; exigible en los casos en los que se prevé la posibilidad de concesion de
anticipos.

- Memoria justificativa de actuaciones: se justificara el cumplimiento de las condiciones
impuestas en la concesiéon de la subvencion, indicando actividades realizadas y
objetivos conseguidos. El beneficiario podra presentar cualquiera otra
documentacibn o material que considere necesario presentar para una mejor
justificacion de las actuaciones subvencionadas. Dicha memoria justificara tanto las
actuaciones llevadas a cabo con cargo al anticipo cobrado, como las relativas al
cobro de la cantidad restante.

- Memoria econdmica justificativa: se justificara el coste de las actividades realizadas,
mediante:

0 Relacion clasificada de los gastos e inversiones en la puesta en marcha del
proyecto, con identificacion del acreedor y del documento, su importe,
fecha de emisién y en su caso, fecha de pago.

o Justificacién de los gastos realizados: originales o copias compulsadas de las
facturas y de los documentos de valor probatorio equivalente en el trafico
juridico mercantil o con eficacia administrativa incorporados en la relaciéon a
la que se hace referencia en el parrafo anterior emitidas dentro de la
anualidad a que corresponda en la respectiva convocatoria.

o Justificacion de los pagos efectuados: transferencia bancaria, certificacion
bancaria original o extracto de pago. En estos documentos debera quedar
claramente identificados el receptor, el emisor y el concepto del pago. No se
admitiran pagos en efectivo.

La presentacion de la documentacion requerida debera realizarse en los plazos establecidos por
GAIN.

Subcontratacion

En relacidon con la posibiidad de subcontratacién, los beneficiarios deberan presentar una
declaracion expresa de que las personas o entidades contratadas y/o subcontratadas para las
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actividades subvencionadas no estan vinculadas con él, de conformidad con el articulo 27.7 de
la Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones de Galicia y en su Reglamento.
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5.2. ANEXO Il: DOCUMENTACION A PRESENTAR EN XESGALICIA PARA LA FINANCIACION DE
CADA UNO DE LOS PROYECTOS EN LA FASE DE ACELERACION Y CONSOLIDACION,

Fase | del analisis
PLAN DE NEGOCIO

- Identificacion de las personas de contacto.

- Estructura accionarial de la compaifia: evoluciobn de la cap table desde la
constitucion hasta la fecha actual, con identificacion de los accionistas, aportaciones
realizadas por cada uno de ellos, n° participaciones asociadas a cada accionista y @
precio por participacion.

- Antecedentes y descripcidn del proyecto.

- Descripcidon de la tecnologia y producto/ servicio. Estado de desarrollo, grado de
madurez del producto, descripcion del proceso de desarrollo y riesgos técnicos
asociados hasta obtener un MVP. Posibles aplicaciones comerciales del producto.

- Grado de proteccion de la tecnologia /producto y estado de la proteccion.

- Propiedad de la tecnologia / producto.

- Oportunidad de negocio. Propuesta de valor del producto/servicio y mercado
potencial.

- Sector/sectores objetivos y competencia. Diferenciacidn con respecto a la
competencia o productos sustitutivos.

- Modelo de negocio. Estrategia de monetizacion.

- Estrategia de comercializaciéon. Si existen, listado de clientes clave y pipeline de
oportunidades comerciales en negociacion.

- Equipo de la compaiiia: equipo actual y futuras incorporaciones. CV de las personas
del equipo clave (técnico, comercial y de gestion financiera).

- Power Point resumen de las principales variables (modelo facilitado por Xesgalicia)

PLAN FINANCIERO (modelo facilitado por Xesgalicia)

- Si la compaiia esta constituida, cuentas anuales de los 2 Udltimos ejercicios
econdmicos. Si las cuentas estan auditadas presentar los correspondientes informes
de auditoria. Balance, cuenta de Pérdidas y Ganancias y estados de tesoreria a
fecha de cierre del dltimo trimestre.

- Balance, cuenta de resultados y estado de flujos de efectivo para los préximos 2 afios,
segun desglose del modelo Excel facilitado por Xesgalicia.

OTRA DOCUMENTACION

- Escritura de constitucién y estatutos vigentes de la sociedad.

- Pacto de socios y érgano de administracion de la sociedad.

- Documento relativo al tratamiento de datos de caracter personal (modelo facilitado
por XESGALICIA)

Fase Il del analisis: due dilligence

DOCUMENTACION RELATIVA A LA PREVENCION DEL BLANQUEO DE CAPITALES (PBLAC)

- Formulario de Identificacion del cliente (Modelo facilitado por XESGALICIA).
- Acta de titularidad real.
- DNI (o equivalente) del representante de la Sociedad o de los titulares reales.

- CIF definitivo.
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- Certificado de la cuenta corriente que incluya la totalidad de los titulares de la misma.

OTRA DOCUMENTACION

- Informe CIRBE del Banco de Espafia.

- Relacion de las ayudas solicitadas al IGAPE para este proyecto y certificado de no
tener deudas con dicho organismo.

- En el caso de que solicite otras ayudas para el mismo proyecto, aportara una

declaraciéon responsable del conjunto de todas las solicitudes efectuadas o
concedidas por otras administraciones o entes publicos/privados, indicando el
estado en que se encuentran (aprobadas, concedidas, denegadas o pendientes de
resolucion). En caso contrario, declaracion de no haberlas solicitado.

- Copia del libro de registro de socios.

- Certificado de estar al corriente con las distintas administraciones publicas (AEAT,
Seguridad Social y Comunidad Auténoma).

- Declaracion jurada relativa a los litigios en los que sea parte la sociedad, sus socios
y/0 administradores.

- Si fuera el caso, compromisos adquiridos con otras aceleradoras.

- Documentacioén relativa a la propiedad de la tecnologia y/o a los derechos de
explotacion de la misma.

- En el caso de aportaciones no dinerarias, documentacion de la valoracion de dichos
activos.

- Adhesion al reglamento interno de publicidad (modelo facilitado por XESGALICIA)

- Autorizacion del uso del logo de la empresa por parte de XESGALICIA.

Se podra solicitar toda documentacion o informacion adicional necesaria para el conocimiento
y correcta compresion del plan de negocio o de la situacién econdmicay legal de la empresa.

La documentacion del plan de negocio debe presentarse en gallego o espafiol, los importes en
euros y debe estar frmada por el representante legal de la empresa. La documentacion
financiera y juridica, en caso de no estar en gallego o castellano, debera presentarse traducida
por un traductor jurado.

El nombre de XESGALICIA no se puede utilizar para otra financiacién que se pueda solicitar para
el proyecto, a menos que XESGALICIA lo autorice expresamente, y esta eximida, en cualquier
caso, de las consecuencias de la no financiacion del proyecto, independientemente de la
causa.
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5.3. ANEXO Ill: TEMATICAS DE ESPECIAL INTERES Y RETOS DE LA CONVOCATORIA

RETO 1 - Digitalizacion y automatizacion

BigData: Integracion de los sistemas de informacion e infraestructuras necesarias desde
la captacion del dato, tratamiento y robustez de los datos, hasta la toma de decisiones.
Gemelo digital: Sistemas avanzados de simulacién de procesos que permitan un riguroso
control de los sistemas para evitar problemas, prevenir tiempos de inactividad, probar
nuevas oportunidades de negocio, planificar escenarios futuros mediante simulaciones y
personalizar la produccion a partir de los requerimientos de los clientes.

loT: Dispositivos conectados que permitan “en tiempo real” el seguimiento del inventario,
el mantenimiento predictivo en las maquinas y/o el control remoto de las condiciones
para asegurar la seguridad y la calidad del producto final, con especial aplicacion en el
canal HORECA.

RETO 2 - Trazabilidad, calidad y seguridad alimentaria

Sistemas de gestion de calidad (SGC) digitalizados (paperless): que faciliten que la
informacion pueda ser generada, procesada, archivada y consultada, tanto por las
propias empresas como por los distintos agentes que intervienen en toda la cadena de
valor de la alimentacioén, de una manera sustancialmente mas eficiente, segura y fiable.
Sistemas automaticos de medicion en continuo. Sistemas para la monitorizacion y control
de calidad de los alimentos a través del uso de sensores, que ofrezcan resultados de
parametros objetivos, que puedan ser adaptados a una linea de procesos.

RETO 3 - Logistica

Etiquetado inteligente: sistema de etiquetado integral y personalizable de los productos
gue permita una trazabilidad integral a lo largo del conjunto de la cadena de valor. De
manera particular, se pretende optimizar la logistica y gestion de inventario en las
ubicaciones controladas.

Logistica 4.0: Soluciones que supongan una optimizacion de la cadena de suministro. Son
de especial interés sistemas innovadores que, mediante interconexidn, nuevas interfaces
y/0 nuevas programaciones garanticen una gestion de envios mas eficiente en prevision
de la demanda, una reduccidon de stocks y almacenajes, una optimizacién de rutas, la
geolocalizacion de clientes, el conocimiento de la ubicacion y la trazabilidad de la
mercancia.

RETO 4 - Sostenibilidad y packaging

Envases innovadores, sostenibles y nuevos materiales: Soluciones que minimicen el
impacto medioambiental debido al uso de plasticos en envases alimentarios. Son de
especial interés proyectos de nuevos materiales sustitutivos del plastico, totalmente
biodegradables, que garanticen las caracteristicas organolépticas de los productos
envasados.

Valorizacion de residuos y co-productos: desarrollar nuevos productos o nuevas
aplicaciones, mediante los cuales sea posible canalizar los desequilibrios de oferta y
demanda asi como los subproductos alimentarios, transformandolos en propuestas
innovadoras y saludables para la industria y/o el consumidor final.

RETO 5 - Desarrollo de nuevos productos

Productos saludables y nutricion personalizada: Nuevos productos alimenticios que
optimicen el estado nutricional de las personas adaptandose a las necesidades
especificas de éstas (edad, habitos de salud, fisiopatologia, etc.).

Nuevos ingredientes y propiedades: Nuevas sustancias sostenibles y organicas que
permitan una mejora organoléptica, nutricional o funcional de un producto alimentario.
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RETO 6 - Innovacion de procesos y comercializaciéon

e Comercializacion e interaccion con clientes y consumidores: soluciones TIC innovadoras
gue acomparfien a las propuestas de valor del sector alimentario y supongan nuevas
caracteristicas de interés tanto para los clientes como para cualquier agente de la
cadena de valor alimentaria facilitando la comunicacién en ambas direcciones.

e Nuevos procesos de transformacion ecoeficientes y adaptados a la demanda: Soluciones
que faciliten la implantacion o mejora en los procesos de transformacién para hacerlos
mas ecoeficientes. Se trata de avanzar en un uso sostenible, eficiente y optimizado de los
recursos energéticos y las materias primas, y a disminuir al maximo los residuos y emisiones
generados en el proceso de produccion de un determinado producto.

RETO 7 — Innovacién frente al Coronavirus

Se considera de interés cualquier iniciativa/proyecto que pueda ser aplicable al sector
alimentario y a su cadena de valor y suponga una innovacioén, en sentido amplio, dirigida a
fortalecer la resiliencia del sector alimentario de Galicia frente a situaciones de emergencia
derivadas de pandemias como la del Covid-19.

RETO 8 — Reto abierto

Cualquier proyecto que pueda ser aplicable al sector alimentario y que suponga la introduccion
de algin tipo de innovaciéon o mejora.

Se considera de interés cualquier iniciativa/proyecto que suponga una innovacion, en sentido
amplio (producto, proceso, comercializacién, etc.), para el sector alimentario de Galicia, desde
el origen y tratamiento de la materia prima pasando por productos de quinta gama hasta cerrar
el circulo alimenticio, buscando la circularidad del flujo de productos y servicios empleados en
las distintas fases de la cadena de valor principal, asi como de los eslabones laterales.
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