
 

 

 

 

 

 

"La cara, el espejo del alma"

Taller de comunicación no 

verbal

•Taller en el que se aprenderá cómo 
comunicamos con nuestro cuerpo, a 

interpretar lo que no se dice, a reconocer la 
forma en que usamos nuestro espacio para 
relacionarnos, y utilizar estos conocimientos 
como herramienta de apoyo a nivel 
profesional, empresarial o personal.                                                           
Imparte: Francisca Hernández, psicóloga y 
coach 

Negociación 

Internacional

•A través de una simulación interactiva, en 
este módulo se ofrecen los conocimientos y 

habilidades básicas para conocer los estilos y 
para desarrollar estrategias y tácticas 
efectivas de negociación.                        
Imparte: Lorena Gil, Lda. en Marketing y 
Mangement Internacional y coordinadora 
del área de comunicación, ventas y 
negociación de ESUMA 

¿Cumple mi empresa los 

requisitos sanitarios y 

ambientales?

•Taller destinado a emprendedores/as y 
empresarios/as que deseen conocer los 
requisitos sanitarios y ambientales que 
afectan a la actividad económica que 
realizan o proyectan realizar.                   
Imparte: Nerea Matellanes, gerente de Gea 

Salud Pública.           

Curso:

Gestión Básica de 

Empresas de Economía 

Social
•Curso de 9 horas, dirigido, preferentemente,  

a Agentes de Desarrollo Local, que tratará de 
ofrecer una visión de conjunto de las 
posibilidades que ofrece al economía social 
para la creación de empresas.                                     
Organiza: Red Emprende

Como afrontar la 

negociación con 

entidades financieras

•Conoce las medidas que deben tomar las 
empresas antes de enfocar una negociación 
con entidades financieras para la solicitud o 
ampliación de alguna de las líneas de 
financiación que precisan o mantienen.                                     
Imparte: José Manuel Belda Cuadrado, 
consultor de finanzas de Evalue Consultores. 
Organiza: JOVEMPA, programa JOVEMPA 
Empresas.

Planificar y gestionar 

estratégicamente para 

el éxito: errores a evitar.

•"Quien no sabe a donde va, nunca llega a 
ninguna parte"  No establecer la visión y 
misión de la empresa, no fijar los objetivos 
reales acordes con la dimensión y 

posibilidades del negocio o no elaborar un 
análisis DAFO, son sólo algunos  de los 
errores más comunes que se deben evitar 
para poder alcanzar el éxito.               

Imparte: Andrés Gomis Gomis, economista y 
consultor de Galán & Asociados Consultores.

Desayuno de trabajo:

La RSC y las Empresas de 

Inserción

•Desayuno empresarial en el que se 
abordarán las ventajas de colaboración que 
pueden existir entre las empresas que 
desean implantar la Responsabilidad Social 

Corporativa (RSC) y las empresas de 
inserción.                       
Organiza:  Asociación Valenciana de 
Empresas de Inserción.

Taller

Crea tu empresa

•Taller para personas emprendedoras que 
deseen obtener los conocimientos básicos 
para crear su propia empresa.               
Primera sesión: El plan de empresa y 

modalidades de financiación.                           
Segunda sesión:  Obligaciones jurídico -
fiscales.                                                         
Imparte: JOVEMPA  y Agencia Local

¿En que me afecta la reforma 

de las pensiones? 

La importancia de planificar

•Charla impartida por consultores del Banco 
Mediolanum  en la que, tras conocer los 
requisitos necesarios para acceder a una 
pensión, nos presentarán diversos 

instrumentos para ayudarnos en la 
planificación de nuestro futuro.

Miércoles 1 y 8, de 17 a 21 h.   Jueves 2, de 18 a 21 horas  Viernes 3, de  9:30 a 12:30  

Martes 7 y jueves 9, de 10 a 14:30  Miércoles 8, de 9:30 a 11:00 Jueves 9, de 17:00  a  20:00 

Viernes 10, de 9:30 a 11:00   Martes 14 y miércoles 15, de 10 a 13:30  Martes 14, de 19 a 20:30   

 

 

 

 

 



Cine Forum

Human Resources

•Un acercamiento al conflicto entre el capital 
y trabajo, en el que se pueden identificar las 
diferencias generacionales sobre la 
percepción del trabajo y los roles que cada 
uno debe asumir, además de reflexionar 
sobre las nuevas formas de organización y su 
implementación.                                      
Presenta: Pep Rubio, coordinador de 
proyectos del Observatoriode Inserción 
laboral de la Universidad de Alicante.

Ventaja competitiva: 

Como construirla y 

defenderla

•Una empresa cuenta con una ventaja 
competitiva cuando se encuentra en una 
situación mejor que el resto de sus rivales 
para atraer y retener a sus clientes.  Jornada 
para aprender a utilizar las diferentes 
herramientas  y métodos que nos ayudarán a 
construir y defender nuestra ventaja 
competitiva.                                            
Imparte: Antonio García Galiana, consultor 
de García y Peñarubia Consultores.

Como hacer un plan 

financiero para mi 

proyecto Web

•Charla ofrecida por Javier Gosende, 
consultor y formador de posicionamiento en 
buscadores y marketing on line, que nos 
acercará, en esta ocasión, a la metodología y 
herramientas necesarias para realizar el plan 
financiero de nuestro proyecto de negocio 
on line.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Inscripciones: 
 

Teléfono: 965 146 158 

e-mail: centro.emprendedores@alicante-ayto.es 

www.agencialocal.info 

www.alicante.es 

 

 

Miércoles 15, de 18:00  a 21:00  Jueves 16, de 9:30 a 13:30 Jueves 16, de 19 a 21   

Micromachismos

•Taller para conocer hechos, maneras de 
hacer, hábitos y costumbres cotidianos, que 
son asumidos como normales y que, día a 
día, refuerzan el sistema patriarcal asignado 
a mujeres y hombres y que remarcan la 
desigualdad entre ellos: son los 
micromachismos.  Imparte: María Candelas 
Sanchiz, técnica de la secretaría de igualdad 
de U.I. L'Alacantí - Les Marines CCOOPV

Viernes, 17, de 9:30 a 13:30 


